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Alguns exemplos dessas empresas e
. Instituicbes que participam activamente
Queria comegar por agradecer aos .
. A nos grupos de trabalho e nos steering
organizadores desta conferéncia, em
. . commitiés do MEBF: do lado europeu:
particular ao Instituto de Estudos .
L. . ) AIP, PT, Sonae, Repsol, Siemens,
Estratégicos e Internacionais, o convite : e
Peugeot/Citroen, Telefénica, Arcelor,

dirigido a AIP para participar neste painel
"Mercosul-UE: como desbloquear as
negocia¢Ses em curso?”

Esta nossa participacdo tem uma forte
razao de ser.

Ha cerca de 5 anos o Eng. Luis Mira
Amaral foi indicado pela AIP para presidir
(pelo lado europeu) a um dos grupos de
trabalho do MEBF — Mercosur, European
Union Business Férum. Também o
delegado da AIP em Bruxelas exerceu
funcbes, desde entdo, a nivel de
coordenador executivo do mesmo grupo
de trabalho.

Na ultima conferéncia plenaria em Janeiro
de 2005; o Eng. Mira Amaral foi eleito
como Co-Chairman (do lado Europeu),
do MEBF, enquanto presidente do
Conselho Estratégico Associativo da AIP.
Também o Delegado da AIP em Bruxelas
passou a exercer fun¢des de coordenador
regional, do lado  europeu. Em
consequéncia, cabe a uma Instituicao
Empresarial Portuguesa especial
responsabilidade representativa e
operacional neste Férum e nesta matéria
de grande relevancia para Portugal, para a
Europa e para as relagdes entre os dois
blocos - UE e Mercosul.
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O que é o MEBF? Trata-se de um Férum
Empresatial permanente, criado em 1999,
com o objectivo de influenciar os poderes
politicos europeu e latino-americano para
a construcao de uma zona de comercio
livre entre a Unido Europeia e o Mercosul.

Nele participam algumas das maiores
empresas e Instituicdes empresariais que
actuam nas referidas areas.

Basf ...

- do lado sul-americano: CNI, BBM-
Petroquimica da Bahia; Unica; Companhia
Vale Rio Doce, Companhia de
Melhoramentos de Sao Paulo, Degussa
Brasil, Daimler Chrysler Brasil...

Foram  realizadas, até a data, 5
conferéncias plenarias — Rio de Janeiro,
Mainz, Madrid, Brasilia e Luxemburgo
(esta em 31 de Janeiro de 2005) destinadas
a encorajar os negociadores de ambos os
blocos a alcancar o referido Acordo de
livte comércio - um Acordo de
Associac¢io entre a UE e o Mercosul.

Como resulta do anteriormente referido ja
decorreram 7 anos de negocia¢des quer a
nivel ministerial quer a nfvel técnico. O
fracasso da reunido de negociagdo, a nivel
ministerial, (UE/Mercosul) que teve lugar
em Lisboa em Outubro de 2004 foi
particularmente sentido pelas empresas
Furopeias.

Contudo, a reunido (também a nivel
ministerial) de 2 de Setembro de 2005,
definiu um calendario de negocia¢des com
vista a assinar o acordo UE/Mercosul em
Maio de 2006. Com a evolucio menos
positiva das negocia¢des em Hong Kong
(Dezembro de 2005) nido é de admitir a
realizacido de uma reuniao ministerial no
10 semestre deste ano. Na melhor das
hipéteses sera deslocada para o 20
semestre, (ja na Presidéncia brasileira do
Mercosul), ou mesmo para 2007!

Quando se procuram explicacbes para
estes atrasos e insucessos negociais sio
relevantes as seguintes consideragoes:

1. A estrutura institucional do Mercosul,



formado por Brasil, Argentina, Uruguai e
Paraguai, ¢ relativamente recente sé se
podendo considerar definida com o
Protocolo de Ouro Preto, assinado a 17
de Dezembro de 1994. Além disso (e
citando Luis Mira Amaral, na sua
apresentacdo em 26 de Outubro em
Buenos Aires) ha que ter em conta "que o
Mercosul e a Unido Europeia partem de
posicoes assimétricas sendo a UE mais
forte economicamente e encontrando-se
num estado mais avangado de integracao
econémica"

2. O Mercosul parece fazer depender as
negocia¢cdes com a UE dos resultados da
ronda de Doha, sendo que a postura
defensiva da UE no "dossier agricola" nio
favorece o progresso das negociacOes,
como ja foi possivel constatar em Hong
Kong.

3. De acordo com o Comissario Europeu,
Joaquim Almunia (citado pelo DE em
31/1/06) o processo de constru¢io do
Mercosul,  como Unido Aduaneira e
Metrcado Unico, catece de um novo
impulso, sobretudo por parte do Brasil. Este
pais é visto pela Comissio Europeia como
atravessando uma fase de maior propensao
para afirmar a sua pertenca ao grupo das
economias emergentes a nivel global do que
para trabalhar no aprofundamento da sua
participagdo no Mercosul.

4. Finalmente, hd que ter sempre presente
que os EUA nio perdem uma oportunidade
para afirmar a sua estratégia de criagio de
uma zona de livre comercio para todo o
continente americano ALCA - o que levaria
a diluicao do Mercosul nesse bloco liderado
pelos proprios EUA. Tal consagraria a
hegemonia americana na América latina
pondo em causa um objectivo que também
¢ estratégico para os europeus, de
constituicio de um mercado comum latino-
americano que se relacionasse (em paridade)
com os EUA e com a Europa.

Tentando, agora, responder as questoes
formuladas na apresentagio deste painel
parece-nos que a principal razdo de ser
das dificuldades do processo negocial
UE-Mercosul esta na sobrevalorizacio do
dossier agricola e n3o tanto no
alargamento do ambito das negociagSes a

outras 4reas, como a abertura dos
mercados quer a produtos nao agricolas,
quer a servicos financeiros e de
investimento quer dos mercados de
compras publicas.

Dada a importincia que ja tém as
exportagoes de produtos agricolas do
Mercosul para a Europa — mais de 50%
das importacdes da UE25 dessa zona
(14,3 bilides de € num total de 28,3) a
Europa pode e deve obter contrapartidas
na abertura dos mercados do Mercosul
relativamente aos "NAMA" (produtos
ndo agricolas) aos servicos (Banca,
Servicos, Telecomunica¢des...) e as
compras publicas, garantindo tratamento
igual para agentes econdmicos dos dois
lados do Atlantico.

Simetricamente é do interesse do paises
do Mercosul manter a dinamica das suas
exportagoes de produtos agricolas e agro-
industrias para a UE. E a volta deste
compromisso que deve ser construido o
Acordo geral de comércio entre os dois
blocos.

Para concluir e quanto a influéncia das
negocia¢des no ambito da OMC, sobre o
acordo bi-regional UE-Mercosul pensamos
que ha que distinguir o curto e o
médio/longo prazo:

— No curto prazo, a expectativa sobre os
resultados da ronda de Doha afecta
negativamente a evolu¢ido das negociagoes
do Acordo de Comercio UE-Mercosul.
Mais, pode dizer-se que a tentativa do lado
das empresas europeias para "empurrat" as
negociagoes, em areas tais como medidas de
facilitacdo de negbécios e cooperagio
econémica, nio tem despertado o interesse
dos patceiros sul-americanos.

— No médio/longo prazo a situa¢io muda
de figura: a eventual "faléncia" do acordo
multilateral pode abrir espaco para o
desenvolvimento de diversos acordos bi-
regionais entre a UE e outras regies entre
as quais o Mercosul, em alternativa a um
Acordo Geral de comércio, a nivel da OMC.



