Le partenariat ACP-UE

[.a dimension commerciale



Le régime commercial de Lomé
(1975-2000)

e Caractéristiques:

— Régime commercial préferentiel non réciproque
— Protocoles relatifs aux produits de base
e Reésultats décevants:
— Part de marché réduit des ACP sur le marche de I’UE
— Erosion des préférences
— Peu de diversification dans les exportations
e Préferences ne pas en régle avec OMC



Cotonou: une transformation profonde des
relations commerciales ACP-UE

Caractéristiques:

e Fin du régime préférentiel des non-PMA a partir
de 2008

» Négociations des accords de partenariat

cconomique (APE) ou alternatives possibles
(septembre 2002 — décembre 2007)

e Pour les PMA: ‘Tout-sauf-les-armes’
acces ameliore au marché (Lomé +)



Cotonou: une transformation profonde des
relations commerciales ACP-UE (suite)

Objectifs:
 Intégration régionale

 Integration graduelle dans I’économie mondiale

* Développement durable et réduction de la
pauvrete



Accords de partenariat économique
(APE)

* Accords de libre-¢change, des biens, produits et
Services

e Les domaines liés au commerce (normes, regles
sanitaires et phyto-sanitaires, environnement,
commerce et travail, etc....)

» Alternatives possibles aux APE (des 2004)



APE

Opportunites

e Creation de marches regionaux

 Attrait des investissements ¢trangers directs
* Soutien des réformes commerciales
 Intégration dans I’¢économie mondiale

* Compatibilite avec les regles de ’OMC

* Accord a dur¢e 1llimitee (non sujet a
renouvellement)



APE

Impact controverse

e Recettes douanieres réduites

* Processus d’intégration régional plus

complexe en raison de différentiation entre
pays ACP (Ex. les PMA et les non-PMA)

* Problemes de capacite a tous les niveaux

* Contexte global changeant rapidement au-
dela de la cooperation ACP-UE



Grand défis pour ACP, CEDEAO
et Cap Vert

e (alculer les bénétices des APE

 Pour un PMA: faire le bon choix entre APE et
TSA

e Cohésion du Groupe ACP

« Compensation pour la perte des recettes
douanicres

* Renforcement des capacités en maticre de
production et de négociation



Le processus de négociation

* le 27 septembre 2002 a décembre 2007
* Phase I: Groupe ACP tout ensemble

— Principes de base
— Structure globale et ¢tapes des négociations

— 1ntéréts communs a tous les ACP (p.ex. barrieres non
tarifaires)

e Phase II: niveau régional: dés septembre 2003

e 2004: revue a mi-parcours



Principaux ¢léments des négociations

* Direction politique
 Structure des négociations:
— Groupes de négociation (6)
— QGroupes techniques spécialisés
— Participation du secteur prive et de la société civile



Préparation des négociations au
niveau de la CEDEAO

Consell des Ministres CEDEAO
Comité ministériel de suivi
Groupe ambassadeurs CEDEAO Bruxelles

Groupe representants permanents CEDEAO
Geneve

Comite régional de négociation
Comite technique d’appui



Renforcement des capacités de négociation

Engager et renforcer les capacités analytiques

Capacites de consultation, coordination et
communication

Capacites de lobbying
Formation spécialisée pour les négociateurs

Coh¢érence entre 1nitiatives d’appui bailleurs de
fonds

Capitaliser les experiences de négociation réussies
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